Как начать бизнес с нуля в Казахстане?
   Редко кто не задумывается над созданием своего бизнеса, но многие так и бросают все на уровне идеи, боясь потерпеть неудачу. Именно поэтому следует обсудить типичные ошибки начинающих предпринимателей и составить четкий план действий.

   Начнем с того, что открыть малый бизнес в Казахстане - это действительно хорошая идея. Ведь правительство всячески поддерживает любые начинания бизнесменов в стране. Для этого созданы специальные организации, которые помогут начать и продолжить успешную работу над своим проектом, а именно:
· Государственные и не государственные службы
· Ассоциации 
· Банки

· Фонды развития предпринимательства 
· Независимые консультанты

 В связи с родом своей деятельности они оказывают информационную, финансовую и техническую поддержку.

С чего начинать при желании открыть свое дело в Казахстане?
    Первым этапом на пути к открытию бизнеса с нуля будет прежде всего разговор с самим собой. Готовы ли вы к поражениям, ответственности, риску? Если все-таки да и вас все это не пугает, смело начинайте выбирать, в какой сфере вы хотите развивать свой бизнес. Идеальных идей не бывает, но помните, что успешным является тот проект, создатель которого хорошо разбирается в его теме.
  Вторым и немаловажным шагом будет планирование своего бюджета, ведь нельзя начать бизнес без капиталовложений в любой стране, а не только в Казахстане. Следует приготовить деньги не только на прямые, а и на непредвиденные расходы.

   Если вы чувствуете, что придумали прекрасную идею для своего бизнеса, то развивайте ее самостоятельно, не прибегая к советам крупных предпринимателей. Кто знает, насколько сильно понравится конкуренту ваш проект. При необходимости больших вложений лучше обратиться к инвестору, а предлагать сотрудничество предпринимателю со схожими материальными возможностями. 

Также совсем неплохо будет провести маркетинговое исследование, что именно в данный период времени необходимо потребителю. Для этого в Казахстане существуют специальные сайты, которые содержат полную статистику ответов на интересующие вас вопросы по государству.
Где взять стартовый капитал?
   Каждый начинающий предприниматель хочет открыть свой бизнес по разным причинам. У кого-то это усталость работать на «дядю», кто-то столкнулся с безработицей, а некоторые просто хотят получить более высокий социальный статус.

   Несмотря на цели, которые приводят людей в бизнес, их личный бюджет всегда разный. Поэтому и начальные средства могут быть взяты из разных источников, а именно:
· Личные накопления

· Помощь друзей и родственников

· Гранты и кредиты 
Грант – это денежная или вещевая субсидия, которая дается гражданам или юридическим лицам и не требует возврата. Одними из таких крупных организаций, предоставляющих безвозмездную помощь, являются Центр поддержки инноваций, фонд «Даму» и «Сорос-Казахстан».
Кредиты и гранты бесспорно хорошая возможность быстро открыть крупный бизнес с нуля, да еще и свой собственный, обходясь без сотрудничества. Но не стоит забывать, что это огромный риск, и громкой может быть не только победа. Поэтому если и брать кредит неопытному бизнесмену, то только с чувством полной сознательности и ответственности.
Документы и регистрация бизнеса с нуля в Казахстане
Регистрацией частных предпринимателей занимается налоговая служба Казахстана. Для того, чтобы оформить свой проект необходимо собрать документы и внести cбор, составляющий на 2016 год 4242 тг.

 Список обязательных документов:

· заявление установленного образца 

· две фотографии формата 3,5х4,5
· копия РНН, с предъявлением оригинала

· квитанция, которая подтверждает оплату сбора 

· копия паспорта, с предоставлением оригинала

· копия книги регистрации граждан или документа, который свидетельствует о праве собственности на недвижимость
После всего этого вы получите свидетельство о государственной регистрации вашего дела в Казахстане. 
При открытии бизнеса с нуля нужно задуматься о налоговом режиме. Лучше не выбирать «общеустановленный», а начать со следующих форм:

1. Разовый талон.

Самый простой налоговый режим, чтобы открыть свое дело так как рабочий период до 90 дней в году, есть социальные отчисления, обязательный пенсионный взнос составляет 10%. 

2. Патент 

 Идеальный вариант для тех, кто любит работать в одиночку, так как посещать налоговую можно один раз в год, не нужно нанимать работников и сдавать ежеквартальные отчеты. Несравненным плюсов также является отсутствие кассового аппарата.

3. Упрощенная декларация

В этом случае налоговый период составляет 6 месяцев, покупка кассового аппарата обязательная, есть возможность нанимать до 25 человек работников. Конечно, затрат и обязательств много, но и суммы возможных заработков гораздо больше, чем при других режимах.
Тратим прибыль от бизнеса с умом
Перед тем как определиться, какой проект открыть, необходимо тщательно изучить уже имеющийся рынок в Казахстане. Ведь будет гораздо прибыльнее покупать уже изготовленную продукцию конкурентов по низкой цене, а продавать уже дороже. Также будет безопаснее снимать помещение и оборудование у арендатора, а в случае неудачи просто вернуть его собственнику.
   Большой ошибкой всех начинающий бизнесменов является закупка своего имущества на довольно крупные суммы. Нужно помнить, что на ранних этапах нет никаких гарантий вашего успеха, поэтому такие капиталовложения лучше оставить для более позднего срока. Но в то же время нельзя экономить на оборудовании, так как его постоянный ремонт или обновление в дальнейшем совсем не окупится. 

 При создании своего бизнеса на рынке всегда найдутся более крупные предприниматели, с которым без сомнения необходимо сотрудничать. Каждая фирма нуждается в услугах, не являющихся собственной задачей, поэтому заключив сделку, можно работать на довольно выгодных условиях. 
Изучив продукцию своих конкурентов можно открыть свой бизнес, производя такую продукция, в которой они нуждаются. А если обладать быстрой реакцией, то импровизация как нельзя кстати окажется полезной в этом деле, так как никто не запрещает вам предоставлять услуги совершенно разных направлений.

Какой бизнес самый прибыльный в Казахстане?

    По результатам последних исследований наиболее перспективными направлениями в стране являются магазины, аптечные киоски и кафе. Не менее актуальны фирмы, которые предоставляют прокат автомобилей, костюмов и других вещей. Другие интересные сферы бизнеса с нуля в Казахстане – это ломбард и бытовые услуги.
Также как и в других странах сейчас очень прибыльным занятием является аренда квартир. Этот вид бизнеса подходит для самых рискованных, ведь цен постоянно меняются, а надеяться на добросовестность на жильцов приходиться не всегда.
 

 При этом нужно запастись терпением, потому что действительно серьезный доход может начать приходить через годы. Недвижимость в Казахстане, а особенно столице, очень дорогая, поэтому окупается она обычно более чем через 10 лет. 

Но не смотря на все это не стоит опускать руки. Каждый путь начинающего предпринимателя индивидуален, не важно, какой проект вы выберете, можно ождать как и успех, так и провал. Поэтому следует собрать всю мотивацию и силы, тщательно изучить всю информацию и идти к своей цели.
